
Pierangelo Toscani  

 

ESPERIENZE PROFESSIONALI  
 
Agente in attività finanziaria – Finbi srl Biella- Agente di Intesa S. Paolo Personale Finance 
e successivamente di Fiditalia Spa | settembre 2013 – dicembre 2018 

Intermediazioni finanziarie - credito al consumo e leasing – Ricerca fonti d’affari – Consulenza 
dealers e cliente finale 

 

Agente in attività – Findomo srl – Domodossola – Agente Deutsche Bank spa | dicembre 
2010 – luglio 2013 

Gestione Agenzia di Novara – Intermediazioni finanziarie credito al consumo e leasing – 
Gestione portafoglio, ricerca fonti d’affari e consulenza dealers 

 

Kerdos Partners srl – Melzo (MI) | novembre 2001 - novembre 2010  

Consulente e poi dipendente di primaria società di brokeraggio finanziario e assicurativo nel 
settore automotive – Responsabile commerciale di progetti consolidati e start up captive 
automotive – Intermediazione finanziaria credito al consumo e assicurativa 

 

PSA Finance Banque Spa – sede Italia, Milano | febbraio 1990 - ottobre 2001 

Finanziaria Captive del Gruppo Automobilistico Peugeot e Citroen 

- Dal 1990 al 1993 Area Manager 
- Dal 1994 al 1998 Direttore di Filiale Area nord ovest e Lombardia 
- Dal 1998 a settembre 2000 Responsabile Crediti Italia Area Centro Nord 
- Dall’ottobre 2000 al 2001 Direttore Vendite Italia Citroen Finanziaria – membro del CDA 

della filiale italiana di PSA Finance 

 

Gesti.Fin.Srl  - Società di servizi finanziari | 1980 - gennaio 1990 

Socio  

Broker nel settore leasing automobilistico e industriale 

 

ESPERIENZA IN AMMINISTRAZIONE PUBBLICA 

 
Consigliere comunale al Comune di Cameri con incarico di Capogruppo di maggioranza | 
giugno 2004 – maggio 2009 

 



Consigliere comunale al Comune di Cameri con delega a eventi e manifestazioni culturali 
| giugno 2014 - maggio 2019 

 

Vicesindaco al Comune di Cameri – Assessore alla cultura, istruzione e politiche giovanili 
| giugno 2019 - maggio 2024 

 

ISTRUZIONE  

 
Diploma di Perito Industriale – I.T.I.S. Omar Novara | 1968 - 1973 

 

CORSI DI FORMAZIONE 

 

− Comunicazione – Ascolto – Negoziazione e gestione conflitti 
− Aggiornamenti professionali per iscrizione albo agenti in attività finanziaria e assicurativa 
− Gestione del personale e Team leadership 

 

LINGUE 

 

Italiano 

Francese | scolastico 

 

CAPACITÁ E COMPETENZE ORGANIZZATIVE E RELAZIONALI 

 
Grazie all’esperienza maturata soprattutto per la tipologia di lavoro svolto per molti anni, ho 
sviluppato buone capacità relazionali e organizzative e di adattamento alle molteplici realtà 
che si possono incontrare - Privilegio il lavoro di gruppo. 

 


